
Twój dostawca oferuje Ci bilety na drogie
wydarzenie sportowe podczas procedury
przetargowej;
Konsultant prosi lub dodaje dodatkowe
pieniądze w stosunku do swoich normalnych
opłat lub standardowych opłat branżowych;
Prośba o szczególne lub nietypowe warunki
płatności;
Agent odmawia przedstawienia rachunków
za wydatki podlegające zwrotowi lub
dowodów wykonanych usług;
Wymagana jest płatność w celu
przyspieszenia lub uzyskania licencji lub
zezwolenia;
Płatność lub przysługa dla osoby fizycznej w
celu zabezpieczenia umowy lub specyfikacji.

Przykłady sygnałów ostrzegawczych
obejmują:Jakie sytuacje

można uznać za
korupcyjne?

Nie oferuj ani nie
przyjmuj niczego, co
ma na celu uzyskanie
niewłaściwej
przewagi lub zysku.

PRZECIWDZIAŁANIE
ŁAPÓWKARSTWU

 
Jesteśmy firmą RPM, a nasz sukces zależy od tego,
czy każdy z nas podąża właściwą drogą i przyjmuje
wartość 168®, aby podejmować właściwe decyzje.

 

KORUPCJA/ŁAPÓWKARSTWO
CZERWONE FLAGI

 

Aby pomóc Ci utrzymać się na właściwej
drodze do zgodnego i etycznego

podejmowania decyzji, skontaktuj się ze
swoim kierownictwem lub z nami pod
adresem: compliance@rpminc.com.
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